
“Klanten kopen niet je tijd, 
maar je genialiteit”





“Doe NIET zomaar wat de klant vraagt,
denk hard mee in het proces met de klant.”





“Stop met verkopen, start met verleiden.”





“Klanten kopen niet 'wat je doet, 
maar ’hoe je het doet’.”





“Jij maakt het verschil voor een ander 
door wat je doet.”




